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O problema do excesso de iniciativas do legislativo existe. Sabemos que 
muitas são absolutamente absurdas, mas precisamos observar qual é a nossa 
contribuição nesse negócio. Esse é um setor extremamente competitivo no 
meu ponto de vista. Entendo que é um setor que vem se profissionalizando 
cada vez mais, que faz um trabalho para a sociedade fantástico e que talvez 
poucos setores possam dizer que atuam como esse setor. Ele é absolutamente 
relevante. Agora ele tem algumas questões que são sujeitas de vez em quando 
e que são trazidas à mesa de vez em quando e que precisa enfrentá-las.   

Eu como consumidor e muita gente não sabe qual é a marca do caminhão que 
vai passar na porta no dia que eu preciso do meu botijão. O negócio de 
distribuição de GLP do ponto de vista do consumidor é um negócio de logística. 
É um negócio do sujeito que passa na hora que você tem necessidade de um 
botijão. Ninguém fala “o caminha que passou não é da marca que eu uso, vou 
esperar o próximo”. A marca tem todo o apoio do ministério. Concordo que a 
marca é forma de assegurar pelos sistemas que tem hoje de trocas que a 
qualidade do botijão é adequada.  
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